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Ficha tecnica

Objetivos: entender cuales son los obstaculos y barreras que tienen las mujeres en el momento de emprender un proyecto o negocio

Fecha de campo: 11al 15 de Febrero de 2022

Metodologia y muestra:
TOTAL

Encuesta online, invitando a las encuestadas a través de pauta en FB e IG. MUJERES Emprendedora
Argentina 128 104
1496 Mujeres Chile n9 97
(1152 Emprendedoras* + 344 No emprendedoras) [i:o'orgb'a ::23; 182

cuador

*Trabaja de manera independiente / tiene su propio negocio, emprendimiento Fl Salvador 131 104
25-55 anos Guatemala 145 107
México 145 108
Panama 138 101
Pery 151 108
La muestra fue ponderada segun el peso poblacional de cada pais Rep. Dominicana 123 90
de manera tal de garantizar la representatividad a nivel regional. Uruguay 151 129
TOTAL 1496 152
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Partimos de nuestra definicion de EMPRENDEDORA, para poder identificar algunas arista‘

! H ‘ 6 Mujer que trabaja por cuenl:a propia / freelance

:I

/-tiene un negocio propio

(exclusivamente o junto con un trabajo en relacnon de dependenua]

ANNE.

¥
M 4
— Cuenta propia / freelance L \
— . _

Trabajo independiente
Emprendimiento / Negocio

Exclusivamente
”
Trabajo independiente
Adicionalmente

<1

gentedermente »



62% de todas las mujeres encuestadas tienen su propio negocio

Base: Total 1496 mujeres encuestadas (REGIONAL)

OCUPACION ACTUAL

(" o

62%

Negocio /
Emprendimiento

16%
Negocio propio Relacion de
emprendimiento  dependencia

+ negocio propio /

emprendimient)

o

(2/10 ademas de un trabajo en relacion de dependencial.

Estoy yo sola 66%
2-5 empleados 31%
Mas de 5 empleados 3%
10% 10%
. 6% 5% 5%
H H = m ™
I I _— _—
Ama de casa Cuenta propia / Relacion de Solorelacionde  Desempleada Estudiante Otro
freelance dependencia dependencia

+ cuenta propia /
freelance

genteder o ice  entrelsquesechsficandechsebacreceald®. AV ON



Base: Total 1496 mujeres encuestadas (REGIONAL)

Un cuarto de las encuestadas trabajan por cuenta propia / freelance

OCUPACION ACTUAL

46%

Negocio propio
emprendimiento

16%
. -
Relacion de Ama de casa
dependencia

+ negocio propio /
emprendimiento

26%

Cuenta propia /
Freelance

10%
H =
Cuenta propia / Relacion de
freelance dependencia

+ cuenta propia /

\ Freelancy

5% 5%
N w000 ™
Solorelacionde  Desempleada Estudiante Otro
dependencia

SACATELADUDA MUJERES EMPRENDEDORAS



1 de cada 3 emprendedoras combinan su trabajo independiente con uno en relacion de dependencia.

Base: Total 1152 emprendedoras (REGIONAL)

OCUPACION ACTUAL

W Solo Negocio propio / emprendimiento
28% : Mixto

W Solo cuenta propia / freelance

® Relacion de dependencia + negocio propio /
emprendimiento

72% :
Sélo trabajo
independiente

i Relacion de dependencia + cuenta propia /
freelance
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Altisimo interés en emprender entre las que hoy no lo hacen.
En linea con la situacion actual, el emprendedurismo

se piensa mas como complemento que como reemplazo del trabajo en relacion de dependencia.

Base : Solo relacion de dependencia + Amas de casa + Desempleadas + Estudiantes + Otras

& A - R ~ 4 '
1
INTERES EN... _ (

B Me interesarian ambas cosas

i

/ Sélo como complemento

B Tener mi propio emprendimiento / negocio
B Como complemento o como
reemplazo

B S6lo como reemplazo
9%
1%

il
Base: Total 361 No independientes (REGIONAL) ———  Base: Total 358 No independientes interesadas (REGIONAL)

Trabajar por mi propia cuenta / freelance

B No me interesaria ninguna de las dos cosas
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9
Cambia el interés segun la edad: a las mas grandes les atrae un poco mas montar un emprendimiento propio

y tienden mas hacia el reemplazo y/o combinar con el trabajo en relacion de dependencia.

'm«

/ 25%
Sélo como complemento

® Como complemento o como reemplazo

Base : Sdlo relacion de dependencia + Amas de casa + Desempleadas + Estudiantes + Otras

4
r’
-

INTERES EN.. - |

B Me interesarian ambas cosas

B Tener mi propio emprendimiento / negocio

Trabajar por mi propia cuenta / freelance

/

W Solo como reemplazo

® No me interesaria ninguna de las dos cosas
10%
il
Base: No independientes (REGIONAL) 25-40 afos 41 55 afios - Base: Noindependientes interesadas (REGIONAL) 25-40 afios 41-55 afios
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Entre las chilenas se destaca el trabajo independiente exclusivo. En Argentina y Uruguay, en cambio, hay mas
convivencia de ambas modalidades, destacandose dentro del trabajo independiente el freelance (vs negocios propios).

o i

Rep.

gZ:Z:lal Argentina Chile Colombia  Ecuador ElSalvador Guatemala  México Panama Peri Dominicana__ Uruguay
Negocio propio / emprendimiento 46% 4% 60% 52% S1% 47% 40% 46% 49% 48% 37% 36%
Relacién de dependencia + negocio propio / 6% | 0% 0% 2% 2% 5% 1% 1%  18% 1% M 25%

emprendimiento

Ama de casa 10% 5% 12% 10% 9% 8% 10% 13% 16% 14% 7% 5%
Cuenta propia / freelance 10% 14% 8% 9% 12% 10% 1% 10% 4% 8% 1% 1%
Relacion de dependencia + cuenta propia / freelance| 6% 7% 3% 2% 5% 8% 7% 6% 2% 5% 4% 13%
Sélo relacion de dependencia 5% 8% 3% 7% 4% 5% 8% 6% 2% 5% 7% 6%
Desempleada 5% 4% 2% 5% 6% 6% 6% 4% 7% 5% 9% 3%
Estudiante 1% 2% 3% 2% 1% 1% 0% 1% 1% 1% 1% 1%
Otro 1% 0% 0% 1% 0% 1% 2% 1% 2% 2% 2% 1%

TOTAL NEGOCIO/EMPRENDIMIENTO 61% 70%
TOTAL CUENTA PROPIA/FREELANCE 21% & 1%

Rt
O

S
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Las mexicanas y guatemaltecas se destacan por un mayor interés en cualquier tipo de trabajo independiente
(en el Gltimo caso de manera exclusiva o como complemento).
En el Salvador y Rep Dominicana también puede ser adicional o reemplazo, aunque prefieren mas el freelance.

Panama y Peru se destacan por mas interés en un negocio propio (las panamenas como reemplazo, las peruanas como complemento).

L~ S " =
Total Rep.
general | Argentina Chile Colombia  Ecuador ElSalvador Guatemala  México Panama Peri Dominicana__Uruguay

Me interesarian ambas cosas 60% 63% 39% 64% 33% 60% 67% 66% 50% 52% 55% 61%
Tener mi propio emprendimiento / negocio 29% 30% 52% 19% 48% 20% 26% 26% 37% 4% 24% 35%
Trabajar por tu propia cuenta / freelance 9% 7% 4% 14% 19% 20% 7% 8% 13% 5% 21% 4%

No me interesaria ninguna de las dos cosas 1% 0% 4% 3% 0% 0% 0% 0% 0% 2% 0% 0%

Bases: NO independientes | *Bases chicas 36! 27* 23* 36 27* 30 42 38 38 44 58 23*
S e COT“P_'?”‘ de”(tf o o trabajofio /en | 399 | 33% 32% 29% 6% 27% 26% 32% 16% 35% 24% 22%

relacion de dependencia
Comocomplemento o como eemplaso deuntrabaio)  gzup | s 3% 4% 67% | BO%  B2% 4% 5% % | S8k | 6%
ijo / en relacion de dependencia
Solo como reemplzzodde undtrabgjo fijo / en relacion 229, 19% 309, 23% 7% 13% 12% 24% 309 28% 18% 7%
e dependencia
Bases: NO independientes interesadas | *Bases chicas 358 27* 22* 85 27* 30 42 38 3’ 43 33 23*
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70% de las mujeres creen que ain no han logrado sus metas de desarrollo laborales.

Sin diferencias segin la ocupacion, es un fenomeno que las atraviesa a todas por igual.

Base: Total 1496 mujeres encuestadas (REGIONAL)

Aproximadamente, en qué momento sentiste que habias logrado tus metas de desarrollo en el

mundo de los negocios (como parte de una organizacion o trabajando de manera independiente)?

No creo haber
conseguido mis
\ metas todavia

A los veinte

A &

5%

A los treinta

-

14%

A los cuarenta

-

9%

A los cincuenta

0 mas
0o
-~ __ Sindiferencias
significativas
2% gon i
segUn pais
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Hay un alto consenso en el aprendizaje a partir de los errores,

pero las emprendedoras tienen una actitud algo mas positiva frente a las equivocaciones.

Base: Total 1496 mujeres encuestadas (REGIONAL)

¢En qué medida estas o no de

acuerdo estas con cada una
de las siguientes frases?

T28B

B2B

B & Totalmente de acuerdo

@ Algo de acuerdo

& Nide acuerdo ni en desacuerdo
B (& Algo en desacuerdo

B @ Totalmente en desacuerdo

Sin diferencias
significativas
segun edad

87% 83%
4% 3%
4% 45%
14%
% *
Emprendedora No Emprendedora

Mis mayores
aprendizajes han venido
de superar mis errores

60%

9% 1%
47%
50%
29
19% %
Emprendedora No Emprendedora

Las equivocaciones
humanizan a los lideres
y los hace mas identificables

2%
i

8% %
22%
31%
24%
19%
Emprendedora No Emprendedora

Equivocarme afecta
negativamente el nivel
de confianza en mi
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En todos los paises hay consenso en la idea de aprender de los errores, pero las emprendedoras de Perd tienen una postura algo mas amigable. " 14
En Argentina, Uruguay y Colombia se menciona un poco mas el impacto negativo que tienen en la autoestima.
Si bien para estas Ultimas las equivocaciones acercan a los lideres, cuando se trata de ellas mismas esta idea no neutraliza la falta de confianza que les

genera.

M \d}

Total Rep.
T2B (Totalmente de acuerdo + De acuerdo) general | Argentina Chile Colombia  Ecuador ElSalvador Guatemala  México Panama Pery Dominicana__Uruguay
L “‘a’;“es =R 0 87% 87% 89% 92% 93% 81% 93% 81% 87% 94% 90% 88%
e superar mis errores
R el oo leies 72% 74% 69% 84% 78% 69% 73% 64% 72% 80% 79% 67%
y los hace mas identificables
R statvan el e 25% | 30% 21% 3% 27% 18% 24% 22% 18% 21% 20% | 34%
de confianza en mi
Base: Emprendedoras de cada pais 1152 104 97 182 102 104 187 108 181 188 90 129
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Casi un 40% dicen que en el mundo laboral a las mujeres se las considera demasiado emocionales y

1de cada 4 que son débiles.
Por otro lado, 38% declara que a las mujeres se las acusa de usar el sexo para conseguir un puesto.

Base: Total 1496 Mujeres (REGIONAL) | | "

En las relaciones laborales, EMPRENDEDORARS N0 EMPRENDEDORA

{qué ESTEREQTIPOS crees que enfrentan las mujeres en comparacion con los hombres?

Demasiado emocionales [ 39% @ 43% *
Estan en ese puesto por haber dormido con alguien [ 38% 38% @ 36%
Débiles [N 26% 28% M- 19%
Estan en ese puesto por ser mujeres _ 23% 22% 24%
Trepadoras [ 16% 16% 15%
No saben manejar dinero [ 12% 13% 1%
Tratan de ser masculinas [ 1% 1% 1%
Indecisas [ 10% 1% 9%
Calculadoras [l 9% 8% 1%
Agresivas [l 8% 9% 8%
Improvisadas [l 7% 7% 6%
No creo que las mujeres que trabajan se enfrenten a ningin estereotipo || |G 28% 28% 29%
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Que las mujeres son vistas como demasiado emocionales esta en el Top 3 de todos los paises (+Chi y Col),
junto con el uso del sexo como instrumento de ascenso.

En 7 de los 11 paises relevados, sin embargo, muchas mujeres declaran que no hay estereotipos femeninos en el mundo laboral
(y en Panama y Per( encabeza las menciones).

Total Rep.
general Argentina Chile Colombia Ecvador El Salvador Guatemala México Panama Peru Dominicana  Urugua
Demasiado emocionales 39%

Estan en ese p“esicl’gz‘i’g:aber dormidocon | a5y, [ | 23% 31% 37% 43U 3% WA® 27% 3% %@ 3%
Débiles 26% 27% 24% 23% 29% I 29% I 19% I 30% I 24% 18% 19% 22%

Estan en ese puesto por ser mujeres 23% 23% 20% 17% 25% 15% 26% 26% 20% 22% 16%
Trepadoras 16% 22% 14% 1% 17% 18% 10% 17% 12% 10% 15% 25%

No saben manejar dinero 12% 13% 14% 9% 16% 18% 10% 14% 9% 8% 9% 9%

Tratan de ser masculinas 1% 12% 9% 8% 10% 6% 9% 13% 1% 7% 9% 1%
Indecisas 10% 10% 13% 1% 12% 13% 1% 10% 1% 8% 9% 9%

Calculadoras 9% 1% 8% 7% 9% 8% 7% 10% 4% 9% 10% 1%

Agresivas 8% 10% 8% 9% 1% 8% 9% 8% 10% 3% 7% 9%

Improvisadas 7% 6% 8% 4% 7% 7% 3% 8% 9% 9% 5% 9%
Nocreo que las mujeres quetrabajanse | 5a0r | oog | 500, [ game | sow  2ow | aow | ow | sowe! @%@ s s0%

enfrenten a ningln estereotipo
Bases 1496 128 119 137 128 131 145 145 138 151 123 151
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+COMO SON
LAS EMPRENDEDORAS?

-
gentedernente e



Las emprendendoras declaran un mayor nivel educativo que las que no emprenden.

(todavia mayor entre las que combinan con otro trabajos).

Se comparan
T e 7
— S

Emprendedoras vs No emprendedoras
Exclusivas vs Relacion de dependencia
\ B 4 'l %

Maximo NIVEL EDUCATIVO otal MUJERES

alcanzado

L

e
\)

Primaria incompleta | 1% 0% 0% 0%
Primaria completa | 0% 0% 0% 0%
Secundaria incompleta | 1% 2%
Secundaria completa D 12% 12% 18%
Terciaria incompleta kL % 6%
Terciaria completa @ 13% 1%
Universitaria incompleta B 22% /| 24 23% 25%%
Universitaria completa o I 32 _ 36% 30%
Postgrado B % | 7% / 4% % |
Bases 1495 [~ 81 o 344
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Las que se consideran emprendedoras tienden a autopercibirse

en una mejor situacion economica que las no emprendedoras.

Se comparan
Emprendedoras vs No emprendedoras
Exclusivas vs Relacion de dependencia

R\

CLASE SOCIAL Total MUJERE

. NO EMPRENDEDORA
Autopercibida

Alta / Media Alta I 8%

Media - 52% 53% 51% {5

Baja / Media Baja - 40% 37% 39% 33%

Bases 1495 1152 831 321

SACATELADUDA MUJERES EMPRENDEDORAS



Base: Total 1152 Emprendedoras (REGIONAL)

»

¢Con quién vive?

Sola 5%

Pareja / Conyuge ﬁm:\

Hijos \&y

Padre 8% Aporto de manera igual que otra persona 35%
Madre 18% | N
4
NS [FETTEES S Otra/s personas aportan mas que yo, pero yo 359
Otros familiares 6% también aporto algo b
Amigos/as 1% :
——T—T1— .alia

SE— Solo otra/s personas aportan ingresos I 2% l
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Se desempenan principalmente en la venta minorista, a través de redes sociales.
La gastronomia se ubica en un claro segundo lugar, dejando a los demas rubros muy por detras.

Base: Total 1152 Emprendedoras (REGIONAL)

- B o0 .

SECTORENEL QUE Venta al por menor [ 38% » Vendo a través de redes 81%
TRABAJAN las sociales / internet g

Gastronomia y ocio || NG 25%

Artesy Cultura [l 7%
Venta directa /
Medios y Marketing [l 7% por catalogo 27%
Salud [l 5%

Educacion l 3% Tengo un local / comercio 23%

Moda, disefio y confeccion [} 3%

Arquitectura, Ingenieria y Construccion | 2%

Servicios publicos || 2%
Agro/ Jardin | 1%
Viajes y Transporte | 1%
Legal | 1%

otro [l 7%
Sin dif por modalidad de emprendimiento
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Si bien la antiguedad promedio es de 4 anos,
la mitad de las emprendedoras comenzaron su trabajo independiente durante la pandemia

(HACE CUANTO que trabajas por tu cuenta / de manera
independiente en lo que trabajas actualmente?

PROMEDIO:
4,35
m Mas de 10 anos
m 4 -10 anos
B 3 -4 anos
m1-2anos
W Menos de un ano 48%
Hace 2 anos o menos

Sin dif por modalidad de emprendimiento



Darse a conocer es lo que mas cuesta, seguido por ganar impulso (+Exclusivas) y vender.

Desde que comenzaste a trabajar por tu cuenta,
{qué fue LO QUE MAS TE COSTO para llevar adelante tu | Ll T/ 20[o]io

trabajo independiente / tu emprendimiento?

Exclusivamente Adicionalmente

Darme a conocer / dar a conocer el negocio 68% 67%
Ponerlo en marcha / ganar impulso 43% M 36%
Vender 42% 39%
Tener un balance entre el trabajo y la vida personal - 33% 33% 34%
Construir una buena reputacion - 25% 26% 23%
Desarrollar el producto / servicio que ofrezco - 25% 25% 26%
Aprender sobre los productos / servicios . 20% 20% 19%
Cumplir con los multiples compromisos laborales l 13% 12% 15%
Manejar equipos / proveedores I 1% 1% 12%

Nada en particular | 2% 1% 4% F
Bases 1152 83 321



Para 7 de cada 10 emprendedoras el éxito del trabajo independiente se logra cuando
se consigue un buen balance entre la vida laboral y la personal (+Exclusivas).

?)?I?I'gsgzit?r;ieéle.\i;g T;BE;EKETE&?P;' otal EMPRENDEDORASE Exclusivamente

Adicionalmente

Lograr balance entre la vida laboral y la vida personal 68% M 62%
Desarrollar un equipo de trabajo comprometido y feliz 44% 5% M
Poder conseguir clientes 40% 46% M
Tener un ingreso estable, aunque no sea tan alto 36% 4% M
Tener una reputacion fuerte en el mercado B 37 36% 39%
Poder retener clientes B 35% 34% 4% M b
Tener flexibilidad laboral B 3% 33% 38% M- ‘
Generar un clima laboral ameno B 29% 29% 28%
Construir un equipo de trabajo diverso / multidisciplinario Bl 29% 28% 32%
Conseguir ganancias altas B 2% 24% 22%
Garantizar el cuidado del medioambiente B 9% 19% 19%
El tamano del emprendimiento / empresa B 6% 17% 14%
Poder combinar bien el teletrabajo con el trabajo presencial B 4% 14% 16%
Poco ausentismo de los empleados I 5% 6% 2% T

Bases 152 831 321




El dinero fue el principal obstaculo al comenzar a emprender (+adicionalmente).

Quienes solo trabajan de manera independiente se destacan por no saber por donde empezar.

Exclusivamente Adicionalmente

{Qué OBSTACULOS encontraste para comenzar a trabajar por tu propia cuenta / otal EMPRENDEDORA:
comenzar tu propio negocio o proyecto?

Falta de dinero / Obstaculos financieros B 72% 70% 79% M
Miedo al fracaso B 38% 39% 35%
No saber por donde empezar B 28% 29% M 22%
Falta de conocimiento del mercado B 26% 25% 28%
Falta de confianza B 25% 26% 24%
Tengo que ocuparme de mis hijos B 20% 20% 19%
No saber en qué podria trabajar por mi cuenta B 13% 12% 16%
Falta de apoyo de mis amigos y familiares B 2% 12% 10%
Superar estereotipos hacia las mujeres l 10% 10% 9%
El ambiente socioecondmico / familiar del que provengo l 9% 10% 9%
Mi edad (muy grande) B 9% 10% 5%
Ser mujer / Es mas dificil siendo mujer I 6% 6% 7%
A mi pareja no le gusta / no me apoyaria | 3% 3% 2%
Mi edad (muy joven) | 2% 3% 1%
No creo que haya ningUn obstaculo para iniciar un negocio / no enfrenté ningin obstaculo 7% 8% 5%
1152 83 321

Bases
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Para las NO emprendedoras la principal barrera también es financiera, pero a diferencia de las que si emprendieron

no se trata tanto del miedo a fracasar como de no saber por donde empezar y la idea de que son muy grandes para hacerlo.

¢Qué OBSTACULOS encuentras para comenzar a trabajar por tu propia cuenta / otal EMPRENDEDORA:

comenzar tu propio negocio o proyecto?
I 72%

Total NO EMPRENDEDORAS

Falta de dinero / Obstaculos financieros

Miedo al fracaso B 38% e @
No saber por donde empezar B 28% ] 40w
Falta de conocimiento del mercado B 26% | 29%
Falta de confianza B 25% ] 23%
Tengo que ocuparme de mis hijos B 20% ] 2o%
No saber en qué podria trabajar por mi cuenta B 13% ] 4%
Falta de apoyo de mis amigos y familiares B 2% ] 12%
Superar estereotipos hacia las mujeres l 10% D 8%
El ambiente socioecondmico / familiar del que provengo l 9% D 10%
Mi edad (muy grande) l 9% | 16% M
Ser mujer / Es mas dificil siendo mujer I 6% ] 5%
A mi pareja no le gusta / no me apoyaria | 3% ﬂ 4%
Mi edad (muy joven) | 2% | 2%
No creo que haya ningGn obstaculo para iniciar un negocio / no enfrenté ningin obstaculo B 7% 1 7%
Bases 1152 344
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Para las emprendedoras los hombres enfrentan menos obstaculos financieros a la hora de comenzar un negocio propio,
pero tienen mas miedo al fracaso y falta de confianza y sufren en mayor medida barreras familiares / sociales que ellas.

¢Qué OBSTACULOS encontraste / encuentra; para comenzar a trabajar por tu propia otal EMPRENDEDORA: b ¢Cuéales CREES que
cuenta / comenzar tu propio negocio o proyecto? enfrentan los HOMBRES?

Falta de dinero / Obstaculos financieros s 72% @ /
Miedo al fracaso B 38% | 48% W
No saber por donde empezar B 28% ] | 3% M
Falta de conocimiento del mercado B 26% — | 28%
Falta de confianza B 25% ~ | 32% W
Tengo que ocuparme de mis hijos B 0% | 3% @
No saber en qué podria trabajar por mi cuenta B 13% ‘ | 30% W
Falta de apoyo de mis amigos y familiares B 2% ] 1%
Superar estereotipos hacia las mujeres / hacia los hombres l 10% | 14%
El ambiente socioecondmico / familiar del que provengo l 9% j 14% M
Mi edad (muy grande) l 9% | 12%
Ser mujer / Es mas dificil siendo mujer | Ser hombre / Es mas dificil ser hombre I 6% | 2%
A mi pareja no le gusta / no me apoyaria | 3% j 20% M
Mi edad (muy joven) | 2% L - | 4%
No creo que haya ningln obstaculo para iniciar un negocio / no enfrenté ningin obstaculo B 7% — _|10%
Bases 1152 344



Las emprendedoras ven menos diferencias por género en cuanto al impacto de las equivocaciones en la confianza en uno

¢En qué medida estas o no de

acuerdo estas con cada una
de las siguientes frases?

T28B

B2B

B & Totalmente de acuerdo

@ Algo de acuerdo

& Nide acuerdo ni en desacuerdo
B (& Algo en desacuerdo

B @ Totalmente en desacuerdo

Base: Total 1496 mujeres encuestadas (REGIONAL)

mismo pero,
al igual que las demas, se encuentran divididas respecto del “permiso” a cometer errores en el mundo laboral.

(53% 56% J
24% 24%
35% 35%
23% 20%

Emprendedora No Emprendedora

Los hombres suelen tener
mas y mejores oportunidades
de ascenso laboral que las mujeres

40% 37%
35% 38%
0% 0%
30% 27%
24% 24%
Emprendedora No Emprendedora

Los hombres tienen
mas permitido equivocarse
en el mundo laboral que las mujeres

28

31% 33%
5o
8% 7%

26% 26%
Emprendedora No Emprendedora

Las mujeres son mas
propensas a perder
confianza en si mismas cuando se
equivocan que los hombres
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ALGUNAS IDEAS PARA COMUNICAR

| :
gentedernente e AVON



o

I de cada 3 emprendedoras combina su
trabajo independiente con uno en
relacion de dependencia

gentede E AV (



Laidea de ser
entrelas

(las FasjoVeneslestan

emprendimiento-con un trabajo en relacion de dependencia).

centedenenics | 'AVON



Las EMPRENDEDORAS son las que mas
buscan la :
Las : y _ son las
que mas el emprendedurismo con un

trabajo en relacion de dependencia.

Pero entre las NO EMPRENDEDORAS,

son las las las -
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- y - son Ios palses con eI orcenta e mas alto de

mujeres que se definen como "
“oq ,

gentedernente e e AVON



O

e B

| 7de cada 10 mujeres creen que ‘
| aon no han logrado conseguir sus L
metas laborales o como i
emprendedoras.

gentedernent



- de las emprendedoras ven su _
por los EFFores.

Aun asi, emprendedoras considera que los
fueron

gentedement o ; ' 7 AVON



_ emprendedoras

consideran que ser "
"es el

que las afecta en sus
relaciones laborales.

- también considera que

debe enfrentar el de
aber conseguido el

gentedermente o = AVON



emprendedoras es
henen
Las mujeres emprendedoras en una mejor
situacion economica/pertenecientes a
que las no emprendedoras

gentedemente o "AVON
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La mitad de las emprendedoras comenzaron su trabajo
independiente durante la pandemia.

En promedio, llevan 4 anos emprendiendo.

L.
4
L B
A

gentede o

V (



fue daFSER)

paralanzarel

A la hora de emprender, lo que

-, y la principal barrera fue la

emprendimiento.

' :.i_, :
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Desde la vision de las emprendedoras mujeres,
4 los hombres emprendedores deben superar
oy mucho mas el miedo al fracaso, |a falta de
confianza, el no saber|por donde comenzary la
falta de apoyo por parte de sus parejas.

AV (



Fselsin pagar un precio por ello.
= J ° %"’“ | ° ’,
La mitad de las emprendedoras no considera que equivocarse
afecta su confianza en si misma'mas que a los hombres.
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Para
_ del

se consigue un

emprendedoras el -

se |§

exito econo
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Key Learnings
Las mujeres en el mundo laboral

B de cada 10 encuestadas tienen su propio
negocio. En su mayoria son negocios
unipersonales o bien emprendimientos
pequenos que no superan los 5 empleados.

Si bien hay un fuerte consenso en que las
equivocaciones son oportunidades de
aprendizaje, las emprendedoras tienden a
tener una postura mas positiva: su
confianza se ve menos afectada cuando se
equivocan y para ellas los errores

humanizan a los lideres. débiles (26%).

Hay un altisimo interés en el trabajo
independiente entre las que no lo hacen

o o 0 @
(como emprendimiento o freelance). 70% de las encuestadas declaran que ain

no han logrado sus metas de desarrollo
laboral (independientemente de la edad,
tipo de ocupacion o pais de residencia).

Se piensa principalmente como
complemento, aunque la mitad también
considerarian reemplazar el trabajo en
relacion de dependencia.

28% de las mujeres encuestadas declaran
que no hay estereotipos femeninos en el
mundo laboral, pero entre las que si
mencionaron se destaca la idea de que las
mujeres son demasiado emocionales
(39%), que lograron sus puestos por haber
dormido con alguien (38%]) y que son
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Key Learnings
Las emprendedoras

Casi la mitad de las emprendedoras
comenzaron a trabajar de manera
independiente durante la pandemia.

La mayoria de las emprendedoras
trabajan solo de manera independiente,
pero 28% lo combinan con algin otro
trabajo en relacion de dependencia.

Para las emprendedoras el éxito del
trabajo independiente se define por el
balance entre la vida laboral y la personal
(66%), especialmente entre las
exclusivas.

Cuando se combina con otro empleo
aparecen otros requisitos vinculados a la
flexibilidad laboral, la estabilidad (mas
que el volumen) y la capacidad de
conseguir y retener clientes, con un
equipo de trabajo comprometido y feliz.

Esta diferente manera de abordar el
emprendedurismo correlaciona con
diferentes aspectos sociodemograficos

66% de las emprendedoras tienen un
alto nivel educativo (vs 39% entre las no
emprendedoras).

Destacan las que lo hacen como
complemento: 70% tienen universitario
completo o mas (mientras que entre las
que sdlo trabajan independientemente

este valor es de 63%).

El obstaculo por excelencia para
comenzar a emprender es la falta de
dinero (72% +Adicionales) y lo que mas
les cost para llevarlo adelante es darlo a
conocer (68%).

Las que estarian interesadas en
emprender pero aun no lo hicieron
también mencionan obstaculos
financieros, pero agregan no saber por
donde empezar y la idea de que son muy
grandes para hacerlo.

También varia la autopercepcion de clase
segln la modalidad de trabajo
independiente.

A nivel general las emprendedoras
tienden a ubicarse en estratos superiores
mas que las que no emprenden, pero
ademas, 57% de quienes combinan con
otros empleos se declaran de clase media
(vs 51% exclusivas, que se ubican mas en
clase baja/media bajal.

Al compararse con los hombres, las
emprendedoras también mencionan el
dinero como obstaculo, pero en mucha

menor medida (51%).

Aparecen, en cambio, aspectos
relacionados con el miedo al fracaso

™Y (48%), la falta de confianza y de apoyo de

la pareja (ademas de barreras vinculadas
a la falta de conocimiento / informacion).
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En su mayoria conviven con pareja / hijos
y 3 de cada 10 son las principales
sostenes de sus hogares.

38% se dedica a la venta por menor,
principalmente a través de redes sociales.
Sélo 27% menciona la venta por catalogo.

En segundo lugar mencionan la
gastronomia (25%), dejando al resto de
los rubros muy alejados, con 7% o menos
menciones.

En este sentido, tanto las emprendedoras
como las que no lo hacen creen que los
hombres tienen mas oportunidades de

ascenso que las mujeres, pero luego hay
disenso en cuando a qué tan habilitados

estan a equivocarse y que tanto impactan
los errores sobre su confianza.




PANAMA

Base: 138 emprendedoras

Maximo NIVEL EDUCATIVO alcanzado
ni 0,
Primaria incompleta 0% - o Soy la tnica que aporta... |l 13%
Primaria completa 0% i 6 9 :
Secundaria incompleta H 8% kbl e Yoaportola mayoria de los.. _ 20%
: I K Hijos 59%
Secundaria completa .
Tercintia incom::leta ﬂ 0% . : Padre 10% Aporto de maneraigual... | NN 29%
B 0,
[erderaaomlas I 5% d e b Otra/s personas aportan... [ NG 37%
Universitaria incompleta | Hermanos / Hermanas 6%
e i )
Universitaria completa Wb Fmillves o Sélo otra/s personas... | 2%
Postgrado Amigos/as 1%
CLASE SOCIAL Principales sectores en el que emprenden : OBSTACULOS QUE TIENEN PARA DESARROLLAR SU NEGOCIO (Top 4)
Autopercibida Ventaal —— 7 Falta de dinero / Obstaculos financieros 76%
enta al por menor o
Alta / Media Alta I 9% Miedo al fracaso 31%
Gastronomia y ocio 19% No saber por donde empezar 28%
Media - 51% Aopaline 4% Falta de conocimiento del mercado 28%
0
Baja/MediaBaa [ 40% : ' ¥
dja/ Tedia baja g Vendo a través de redes sociales / 7% ¢QUE OBSTACULOS CREEN QUE ENFRENTAN LOS HOMBRES? (Top 3)
Y s T internet
i — ) Falta de dinero / Obstaculos financieros B64%
Antigiedad como Venta directa / por catalogo 23%
No saber por donde empezar 47%
emprendedoras Tengo un local / comercio 30%
o Mas de 10 Miedo al fracaso 46%
IR TOP 3 EXITO DEL TRABAJO INDEPENDIENTE
m 4 -10 anos - Lograr balance entre la vida laboral y la y LO QUE MAS LES CUESTA PARA LLEVAR ADELANTE SU NEGOCIO (Top 3)
I . 65%
= - vida p(:rzclmal Darme a conocer / dar a conocer el negocio 62%
4 ener un ingreso estable, aunque no sea 0
M 3-4anos ] tan alto i Ponerlo en marcha / ganar impulso 39%
Poder conseguir clientes 47% Vender 37%
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Maximo NIVEL EDUCATIVO alcanzado
Ini 0
PERU Primaria incompleta 0% " - Soy la Unica que aporta... [l 15%
Primaria completa 0% /06 .
Base: 151 emprendedoras oy inco:npleta % ‘ Pareja / Conyuge 50% Yo aporto la mayoria de los... - 18%
Hijos 52%
Secundaria completa 99 .
. incom::leta d: 70/? : Padre 10% Aporto de maneraigual... | NI 41%
{é’:& b
0,
Tengaita gommp =22 e i Otra/s personas aportan... [ NG 25%
Universitaria incompleta Hermanos / Hermanas 18% R P ’
S " -
Universitaria completa Otros familiares 6% Sélo otra/s personas... I 2%
Postgrado Amigos/as 1%

OBSTACULOS QUE TIENEN PARA DESARROLLAR SU NEGOCIO (Top 3)

CLASE SO.C‘IAL Principales sectores en el que emprenden
Autopercibida

W

Venta al por menor 35% 1 Falta de dinero / Qbstaculos financieros 67%
Alta / Media Alta | 9% : :
Gastronomia y ocio 19% Miedo al fracaso 53%
Media - 56%) r J Falta de conocimiento del mercado 27%
Vendo a través de redes sociales / o n
Baja / Media Baja . 35% B 73% ¢QUE OBSTACULOS CREEN QUE ENFRENTAN LOS HOMBRES? (Top 3)
S I Venta directa / por catalogo 24% Miedo al fracaso 45%
Antigiedad como Tengo un local / comercio 18% No saber por dénde empezar 3%
emprendedoras Falta de dinero / Obstaculos financieros 35%
m Mas de 10 TOP 3 EXITO DEL TRABAJO INDEPENDIENTE poisaeeieniqfdlioctiatipbalayporlmiletents E34)
anos Lograr balance entre lavida laboraly la e, LO QUE MAS LES CUESTA PARA LLEVAR ADELANTE SU NEGOCIO (Top 3)

M 4 -10 anos o vida personal °
e Darme a conocer / dar a conocer el negocio 60%

A Tener flexibilidad laboral 32%
M 3 - 4 anos || o Tener un balance entre el trabajo y la vida personal 37%
Poder conseguir clientes 31% Vender 30%
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REP.
DOMINICANA

Base: 123 emprendedoras

Maximo NIVEL EDUCATIVO alcanzado

Soy la Unica que aporta... - 12%

Primaria incompleta 0% Sola 2%
Primaria completa 0% Pareia / C6 0
ja / Conyuge 66% Yo aporto la mayoria de los... [N 189
ac : p yoria de los... 18%
Secundjna |ncom||aleta |.2 A)u ‘ Hijos 6%
S i t .
Ticr::ar::icc:mm;;t: | 1"/"/0 o Padre % Aporto de maneraigual... [ NGNRN I 39%
o b
leicaiielconiplts 0% L L Otra/s personas aportan... [ NEGEN 28%
Universitaria incompleta Hermanos / Hermanas 6% R P ’
e - -
Universitaria completa Otros familiares 8% Sélo otra/s personas... I 3%
Postgrado Amigos/as 0%

OBSTACULOS QUE TIENEN PARA DESARROLLAR SU NEGOCIO (Top 3)

CLASE SO.C‘IAL Principales sectores en el que emprenden .
Autopercibida - %
/i I 8% Venta al por menor 32% Falta de dinero / Obstaculos financieros 78%
a / Media Alta s
Gastronomia y ocio 13% Miedo al fracaso 36%
Media - 44% | Falta de apoyo de mis amigos y familiares 26%
Vendo a través de redes sociales / o R
Baja / Media Baj - 48Y% internet %
BJR/ HEtiR B g ¢QUE OBSTACULOS CREEN QUE ENFRENTAN LOS HOMBRES? (Top 3)
Y 1 Venta directa / por catalogo 25% )
Miedo al fracaso 50%
T local / i 189
Aer:h%Lsz:decoor?so SR FE e % Falta de dinero / Obstaculos financieros 50%
= Mas de 10 TOP 3 EXITO DEL TRABAJO INDEPENDIENTE No saber en qué podria trabajar por mi cuenta 34%
afios Lograr balance entre la vida laboral y la 56%
m 4110 afios vida personal ° LO QUE MAS LES CUESTA PARA LLEVAR ADELANTE SU NEGOCIO (Top 3)
o :
= Tener un |ngresotae§t:|kt)(lJe, AUNGUENOSEA  41op  festie Darme a conocer / dar a conocer el negocio 60%
M 3-4anos ] Desarrollar un equipo de trabajo 0 Ponerlo en marcha / ganar impulso 40%
comprometido y feliz 36%
Tener un balance entre el trabajo y la vida personal 34%

Poder retener clientes 36%
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URUGUAY

Base: 151 emprendedoras

Maximo NIVEL EDUCATIVO alcanzado

Soy la Unica que aporta... _ 20%

Primaria incompleta 0% Sola 7%
Primaria completa | 2% Pareia / Conyuge 67% .
S s i ‘ j = yug 7Wo Yo aporto la mayoria de los... [N 14%
0
S dari let: e 9 .
e 20% 8 Padre 2% Aporto de manera igual... [ NN I 34%
Terciaria incompleta Il 19% |
Tengans gommp 22 2% ek [ Otra/s personas aportan... [ NG 31%
Universitaria incompleta B 9% -] Hermanos / Hermanas 3%
Universitaria completa B 8% Otros familiares 2% Sélo otra/s personas... | 1%
Postgrado l I 5% Amigos/as 2%
CALAtSE SQE}';\L Principales sectores en el que emprenden . OBSTACULOS QUE TIENEN PARA DESARROLLAR SU NEGOCIO (Top 3)
utopercibida y)
N I 6% Venta al por menor 28% % Falta de dinero / Obstaculos financieros 69%
ta / Media Alta o b
Gastronomia y ocio 28% Hietlo 2l iz S50
Media - 53% o " . No saber por donde empezar 30%
rtey cultura b
Baja / Media Baja - 40% Vendoatravés de redes sociales/ oo ¢QUE OBSTACULOS CREEN QUE ENFRENTAN LOS HOMBRES? (Top 3)
=T T internet 0 ) " ) )
" y » o Falta de dinero / Obstaculos financieros 54%
Antigedad como Venta directa / por catalogo o :
Miedo al fracaso 35%
emprendedoras Tengo un local / comercio 17%
o Mas de 10 —— Falta de confianza 31%
as ae T
. 2”_01% oo TOP 3 EXITO DEL TRABAJO INDEPENDIENTE LO QUE MAS LES CUESTA PARA LLEVAR ADELANTE SU NEGOCIO (Top 3)
Lograr balance entre la vida laboral y la 599 ) )
. 1 vida personal 0 | i Darme a conocer / dar a conocer el negocio 69%
W3- 4anos 1 Poder retener clientes 43% Vender 43%
Tener un ingresotaestaalktjtlje. aunquenosea gy, Ponerlo en marcha / ganar impulso 40%
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Contacto
Adrian Kohan #

adrian kohan@gentedemente.info [
+54 911 31913782 &

.
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	Ficha técnica
	LAS EMPRENDEDORAS �EN EL MUNDO LABORAL
	Partimos de nuestra definición de EMPRENDEDORA, para poder identificar algunas aristas
	62% de todas las mujeres encuestadas tienen su propio negocio �(2/10 además de un trabajo en relación de dependencia).
	Un cuarto de las encuestadas trabajan por cuenta propia / freelance
	1 de cada 3 emprendedoras combinan su trabajo independiente con uno en relación de dependencia.
	Altísimo interés en emprender entre las que hoy no lo hacen.�En línea con la situación actual, el emprendedurismo �se piensa más como complemento que como reemplazo del trabajo en relación de dependencia.
	Cambia el interés según la edad: a las más grandes les atrae un poco más montar un emprendimiento propio �y tienden más hacia el reemplazo y/o combinar con el trabajo en relación de dependencia.  
	Entre las chilenas se destaca el trabajo independiente exclusivo. En Argentina y Uruguay, en cambio, hay más �convivencia de ambas modalidades, destacándose dentro del trabajo independiente el freelance (vs negocios propios).
	Las mexicanas y guatemaltecas se destacan por un mayor interés en cualquier tipo de trabajo independiente �(en el último caso de manera exclusiva o como complemento). �En el Salvador y Rep Dominicana también puede ser adicional o reemplazo, aunque prefieren más el freelance. �Panamá y Perú se destacan por más interés en un negocio propio (las panameñas como reemplazo, las peruanas como complemento).
	70% de las mujeres creen que aún no han logrado sus metas de desarrollo laborales. �Sin diferencias según la ocupación, es un fenómeno que las atraviesa a todas por igual.
	Hay un alto consenso en el aprendizaje a partir de los errores, �pero las emprendedoras tienen una actitud algo más positiva frente a las equivocaciones. 
	En todos los países hay consenso en la idea de aprender de los errores, pero las emprendedoras de Perú tienen una postura algo más amigable. �En Argentina, Uruguay y Colombia se menciona un poco más el impacto negativo que tienen en la autoestima. �Si bien para estas últimas las equivocaciones acercan a los líderes, cuando se trata de ellas mismas esta idea no neutraliza la falta de confianza que les genera. 
	Casi un 40% dicen que en el mundo laboral a las mujeres se las considera demasiado emocionales y �1 de cada 4 que son débiles. �Por otro lado, 38% declara que a las mujeres se las acusa de usar el sexo para conseguir un puesto. 
	Que las mujeres son vistas como demasiado emocionales está en el Top 3 de todos los países (+Chi y Col), �junto con el uso del sexo como instrumento de ascenso. �En 7 de los 11 países relevados, sin embargo, muchas mujeres declaran que no hay estereotipos femeninos en el mundo laboral�(y en Panamá y Perú encabeza las menciones). 
	¿Cómo son �LAS EMPRENDEDORAS?
	Las emprendendoras declaran un mayor nivel educativo que las que no emprenden. �(todavía mayor entre las que combinan con otro trabajos).
	Las que se consideran emprendedoras tienden a autopercibirse �en una mejor situación económica que las no emprendedoras.
	Una de cada tres emprendedoras es el principal sostén del hogar, �y otro tanto aporta en igual medida a sus parejas.
	Se desempeñan principalmente en la venta minorista, a través de redes sociales.  �La gastronomía se ubica en un claro segundo lugar, dejando a los demás rubros muy por detrás.
	Si bien la antigüedad promedio es de 4 años, �la mitad de las emprendedoras comenzaron su trabajo independiente durante la pandemia
	Darse a conocer es lo que más cuesta, seguido por ganar impulso (+Exclusivas) y vender.
	Para 7 de cada 10 emprendedoras el éxito del trabajo independiente se logra cuando �se consigue un buen balance entre la vida laboral y la personal (+Exclusivas).
	El dinero fue el principal obstáculo al comenzar a emprender (+adicionalmente). �Quienes sólo trabajan de manera independiente se destacan por no saber por donde empezar.
	Para las NO emprendedoras la principal barrera también es financiera, pero a diferencia de las que sí emprendieron �no se trata tanto del miedo a fracasar como de no saber por dónde empezar y la idea de que son muy grandes para hacerlo.
	Para las emprendedoras los hombres enfrentan menos obstáculos financieros a la hora de comenzar un negocio propio, �pero tienen más miedo al fracaso y falta de confianza y sufren en mayor medida barreras familiares / sociales que ellas.
	Las emprendedoras ven menos diferencias por género en cuanto al impacto de las equivocaciones en la confianza en uno mismo pero, �al igual que las demás, se encuentran divididas respecto del “permiso” a cometer errores en el mundo laboral.
	algunas ideas para comunicar
	Slide Number 30
	Slide Number 31
	Slide Number 32
	Slide Number 33
	Slide Number 34
	Slide Number 35
	Slide Number 36
	Slide Number 37
	Slide Number 38
	Slide Number 39
	Slide Number 40
	Slide Number 41
	Slide Number 42
	Slide Number 43
	Key Learnings�Las mujeres en el mundo laboral
	Key Learnings�Las emprendedoras
	��PANAMA�Base: 138 emprendedoras
	��PERU�Base: 151 emprendedoras
	��REP. DOMINICANA�Base: 123 emprendedoras
	��URUGUAY�Base: 151 emprendedoras
	Slide Number 58

